Public

e Vendeur en jardinerie

Prérequis et modalités d'acces

e Exercer une activité professionnelle
en lien avec la vente de végétaux ou

les travaux paysagers

e Admission aprés positionnement
téléphonique et réception bulletin

inscription

e Accessible aux
situation de handicap

Dates
A déterminer
Durée

3h

Modes

En distanciel par visio conférence
(TEAMS)

Financements et statuts

Prise en charge selon OPCO
Tarifs par devis sur demande

personnes

en

Objectifs de la formation

o Acqueérir les connaissances de base sur les besoins des plantes,
des arbustes, des arbres et fleurs.

« Connaitre les différents soins courants des plantes

 Savoir identifier les maladies et parasites A.

o Optimiser les compétences professionnelles

Contenu
BESOINS DE LA PLANTE :
« Role de la lumiére
+ Role de la température
« Leau
« Problémes liés au sol
« Les éléments nutritifs de la plante (N,PK et oligo-éléments) et les
engrais
« Lerole du substrat et les différents substrats

SOINS COURANTS DES PLANTES :

« Les différents soins en jardinerie (nettoyage des plantes, effeuillage,
éboutonnage, taille d'entretien, drageons et gourmands, protection
contre le froid)

« Matériel et outillage.

« Conseils et ventes additionnelles

MALADIES ET PARASITES :
« Les principales maladies et principaux parasites ; prophylaxie,
méthodes de lutte chimique ou biologique
« Les produits phytopharmaceutiques et biocides

AMELIORER SA PRATIQUE EN MAGASIN

Compétences visées
Acquisition de compétences techniques

Modalités d’'évaluation
Evaluation des acquis par un test wooclap

Certification délivrée
Attestation de formation

Responsable de formation
Thierry ROQUES




